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我们曾经创造的“10”，象征历程、象征共赢、象征圆满！成为广西酒类行业唯一的专业盛会！

我们正在打造的“11”，象征新征程、象征高起点！力争办成酒类企业开拓市场的最佳渠道！


（广西酒类行业盛会 一年仅一次，总得亮亮相！）
第11届广西糖酒会参展邀请函
举办时间：2014年10月31日-11月2日  举办地点：南宁国际会展中心
支持单位：广西壮族自治区人民政府   【桂政发（2010）65号】
  中共南宁市委、市人民政府 【南发〔2011〕10号】
主管单位: 广西壮族自治区工业与信息化委员会   广西壮族自治区商务厅
备案单位：南宁市商务局     
主办单位：广西酒类行业协会   广西食品工业协会   
协办单位：广西酒类行业协会葡萄酒分会  
柳州市酒类行业协会    梧州市酒类行业协会   玉林市酒类行业协会    
北海市酒类行业协会   贵港市酒类行业协会    钦州市酒类行业协会
承办单位：南宁环博会展服务有限公司  网络推广：广西食品网  广西糖酒招商网

同期举办：第11届广西食品交易博览会、2014广西餐饮业博览会
信息动态：敬请关注博览会官方网站、微博、微信或咨询组委会0771-5085388
参展理由

1.年度盛会，机会有限：一年仅一届！在广西酒类行业唯一的专业招商交易盛会亮相，不但能展示企业的良好形象、推广优质产品，提高知名度和美誉度，更能深入经销商对企业和产品的进一步认可，树立长远的宣传效益。

2.经销采购商高度关注：广西拥有5100多万人口，具有巨大的酒类消费市场，行业经销商、代理商、批发零售商、大中型采购商对本届博览会展示的产品给予较高的期望，希望能一次性集中了解优质、特色、实惠、符合当地口感的酒产品，作为经销、采购的重要参考。博览会将为参展企业提供招商与团购洽谈合作的良好平台。

3.消费者慕名参观消费： “民以食为天”，博览会经过十届的培育，作为广西唯一的酒类行业大会，每届参展的产品组委会均按照严格的流程审核把关，并将参展企业的资料备案至工商部门，全区消费者对博览会展示产品的认可度很高，在现场不但能了解的名、优、新、特的优质酒产品，还可以学习到真假辨别常识，在现场必将引起放心采购的热闹场面。

4.提供延续的渠道服务：组委会根据渠道优势，为参展企业向全区的经销代理商、批发零售商、相关党政机关接待办、南宁市大中型房地产企业、全区银行系统部门、有房有车一族、有关商协会企业家等中高端消费群体提供延续产品宣传、资料速递与跟进服务，这是广西会展业的首创，也是最能支持企业开拓市场的线下活动，具体细则与组委会详细了解。

参展方案

1.标准展位：5800元／个，9平米。配备：一桌、两椅、射灯、插座。

2.特装展位：580元／平米。组委会根据参展企业的展示面积要求，预留出指定的位置，参展企业自行搭建和装修展位，采用声、光、电等方式生动的展示企业发展历程、发展成就、产品招商与销售信息等。

3.战略合作伙伴：总冠名企业1家、特别协办品牌、唯一指定品牌、重点推荐品牌若干名。组委会邀请部分行业优秀企业或发展前景广阔且产品有特色的的企业成为博览会的战略合作伙伴，通过多种宣传方式，协助企业在现场营造浓厚的宣传氛围，以最短的时间获得最大的宣传效应（具体回报细则，请向组委会索取）。
日程安排

报到、布展时间：2014年10月29-30日       开幕式时间：10月31日上午9：00

展览、洽谈时间：10月31日-11月2日       撤展时间：11月2日下午17：00

博览会宗旨  搭建招商、交易、展示、洽谈的有效平台，协助企业宣传形象，提高知名度，推广优质产品，寻找经销合作商、拓宽销售渠道、增加销售量。
参展资格：取得食品生产许可或酒类流通备案证等相关经营证件的合法、诚信企业。

观众邀请方案

1.目前，在组委会登记在广西从事酒类行业的经销、采购商信息共计16000多家，组委会在开幕前一个月平均每三天群发一次关于博览会的信息。

2.组委会在9、10月各印制2-3批免费参观券（展前产品信息通知），合计30万份，并在参观券上发布主要的参展产品，邮寄至广西区内重要的经销商、采购商。

3.博览会开幕前一个月，在广西发行量最大的生活类报纸《南国早报》连续发布一个月的广告，将博览会信息传播到广大消费者和酒类经销、采购商。

4.博览会开幕前一个月在南宁市主要的酒类批发、消费市场发布博览会信息。

5.博览会开幕前一周，组委会所有人员分赴广西的各地市，包括南宁、柳州、桂林、玉林、百色、河池、钦州、北海、防城港、梧州等市、县亲自上门邀请经销、采购商。

6.博览会开幕前，在广西区内相关电视台播放博览会广告。

7.博览会开幕前，在《南宁晚报》刊登博览会广告。

8.开幕当日，广西电视台、南宁电视台、南国早报、糖烟酒周刊等相关媒体将到现场采访报道，在当晚的电视节目及次日的报纸上进行宣传报道。

9.博览会开幕前，组委会安排20名专业人员逐个电话邀请各经销采购商前来参观。

10. 开幕前，组委会将联盟各大中型超市派发博览会免费参观券。

11. 有关行业协会组织会员企业前来参观。

12.博览会开幕前，聘请近100名在兼职大学生在南宁市所有街道、各酒类批发、零售代理商、消费场所派发门票，派发量达8万份以上。

13.开幕前在南宁市出租车发布博览会信息。

14.开幕前将在南宁市2000多辆公交车移动电视上刊播博览会开幕信息。

15.在南宁市区人流量最大的消费区域市场投放LED显示屏广告。

【往届参展企业评价】
　　由于历届糖酒会会组织有力，为参展企业和观众提供了优质、周到服务。经参展企业反馈，凡做好前期准备工作的参展企业绝大部分都取得了较好的参展效果，并且一届比一届更有实效。以下是部分参展企业评价（因版面有限，仅刊登部分企业评价，如需要更多了解，请致电组委会）。
　　1．烟台华中酒业有限公司 我公司总冠名第七届广西糖酒会，是市场战略的英明抉择，通过糖酒会的平台，提高了“华中酒业”企业形象和产品的知名度，增加了销售量，拓宽了广西更大的销售渠道，协助“华中酒业”产品更加深入地与广西经销商合作，取得了非常好的效果。本公司向组委会成员的辛勤付出表示感谢！希望下次再次愉快合作。
　　2、桂林天陛王酒业有限公司 本次博览会场面较为宏伟，参展商较多，组委会工作人员服务态度好。本次博览会“天陛王”系列酒深受广大消费者喜爱，通过糖酒会，扩大了本产品的宣传，联系了较多的意向客户，并现场订完了所有的产品，达到了较好的效果。
　　3、上海卡聂高国际贸易有限公司 为期三天的广西糖酒会圆满结束，我公司连续参加了三届广西糖酒会，第七届广西糖酒会展会效果比前几届突出，到我公司展位洽谈合作的客户络绎不绝，本次我公司参展的卡斯特系列、佳福利系列、非象系列等产品受到了大部分客商和消费的青睐，达到了参展效果。 
　　4. 南宁市美久元商贸有限公司 我司认为广西糖酒会举办得还是比较成功的，我司取得了不少的收获，在获得市场行业信息的同时，在产品推广上达到了较好的参展效果。
　　5.河南省酒缘酒业有限公司 我公司对广西糖酒会总体情况评价：服务良好，参展效果非常满意！
　　6.广西盛世红典礼品开发有限公司 我公司连续参加五届广西糖酒会，感谢组委会提供的这个平台，通过你们的平台，开拓了广西重要市、县的市场，我公司经营的进口葡萄酒在现场吸引了众多葡萄酒爱好者和经销商的青睐，节约了我公司开拓市场的成本。希望我们继续合作，实现共赢。
　　7．港露啤酒广西总代理（容县海龙商贸有限公司），参加本届糖酒会总体效果是好的，通过糖酒会的平台，增加了港露啤酒的知名度和产品升级，促进产品快速寻找经销商而达到双赢。
　　8.贵州爽酒广西总代理 博览会举办得很成功，工作人员的负责态度是其他博览会最值得学习的。公司收益很好，特别是增长了酒类的很多知识，也见识了广西食品行业的鼎盛。
　　9.上海炀煌酒业有限公司 本来在参展之前是犹豫的，因为路途遥远，也不大了解广西糖酒会的效果，对广西的消费市场信心不够，但参展后发现广西市场还是很有前景的，而且意外的是在糖酒会上取得了非常好的效果，现场签约了经销客户和洽谈了不少意向客户，参展效果很满意。

年年盛会★届届实效★机会有限★商机无限  欢迎参展参观 组委会联系方式：

地  址：广西南宁市东葛路9号联发臻品大厦1号楼2201-2212办公室
电  话：0771-5085338 15077127337 网站：www.gxspw.com.cn  联系人：陆小姐
PAGE  
3

