2015第十一届中部（湖南）糖酒食品交易会


2015年12月3日－5日  长沙.红星国际会展中心


全程策划：香港一创会展服务有限公司
承办单位：长沙仁创会展服务有限公司

          武汉仁创会展服务有限公司

          南京仁创会展服务有限公司

集团网站： www.rchzgs.com.cn

糖酒会官网：www.rctjh.com


上届回顾

      第十届中部（湖南）糖酒食品交易会于2015年6月5至7日在湖南国际会展中心成功举办。作为中部乃至国内糖酒食品行业品牌盛会和仁创会展集团旗舰展会之一，在行业依旧处于调整期、产业换代升级的宏观背景下，充分考量业内各层次企业的不同微观需求，以搭建酒饮及食品厂、商、终端的一站式商贸平台为导向，深耕市场厂、商、终端的切实需求，得到了与会厂商一致认可。

     上届展会组委会以强大的数据库资源和数十人的客户中心团队为依托，通过互联网+传统的创新招观方式，以及联合各级政府主管单位、行业组织、行业协会，豪华大巴集中组织经销商参观，3天展会期间共接待来自省内外专业经销商2.2万人次。

 同时上届展会不失为一线大牌、开发品牌、自主品牌又一次的集中圈地运动，悉数携各自旗下明星产品阵容亮相，同场竞技。其中酱酒中国行、五粮液全系列、酒鬼酒股份、湘泉酒业、锦江泉酒业等湘酒品牌；泸州老窖系、郎酒系、汾酒系、西凤系等各白酒主产区品牌；以及来自法国、智利、澳洲、山东、北京、广东、上海等葡萄酒酒庄、运营商；以及江中食品、广药白云山、中粮食品等饮料食品共计621家企业携今年度千余款新品、热品参展。

作为业内价值沟通交流平台，上届展会除参展规模、新品超历届外，我们凭借十六年的专业办展优势和整合十届展会积累的行业内外资源 ，举办了主题峰会、厂商联谊会、主题演讲、高峰论坛、模特走秀等丰富多彩的活动聚焦酒业、酒商发展趋势、热点。 
为何参展？

1、湖南拥有近8000万人口消费基数，人均酒饮消费量超全国平均水平3倍，据权威统计湖南每年酒水市场近300亿，但湖南本土地产酒占比不到40亿，有6--7成市场份额被外地品牌占据，中部独一无二，市场空间非常巨大。

2、湖南是全国五大核心酒水流通市场之一，与中部其他省份酒水市场比，湖南市场独有的包容性和开放性使得各产地、各香型、各品牌产品均能在湖南市场取得骄人市场表现，被业内人士一致推崇为新品发布首选市场。

3、长沙是湖南省省会，中南地区重要工商业城市、综合性交通枢纽、重要的交通、航运中心，长江中游城市群中心城市之一，长沙综合竞争力居全国前列， 中西部地区最具竞争力和发展潜力城市，被誉为进军中部地区桥头堡城市。

4、湖南糖酒会经过连续十届成功举办的品牌积淀，已发展成为广受区域酒业同仁关注的新品发布、代理新品“中部第一品牌酒展”。经过五年不断深入湖南14地市州、108县、1000余乡镇已建立全省12万最新、最全酒水、副食经销商数据库，是为展会专业买家到场及招商效果最有力保障。

5、长沙红星国际会展中心地处湘府路省人民政府驻地，长株潭“两型”建设金三角地带，空港、地铁、高铁、高速公路、城际铁路在此立体交汇。现已成为中南现代交通的新枢纽，商贸商务物流的新中心，被誉为“长沙国际化东南新门户”。地理位置优越、现代交通发达，经过2014年投入巨资升级硬件是承办大型会展的理想场所。

互联网+传统招观方式

1、“互联网+”新媒体技术已经广泛运用于湖南糖酒会展会的宣传推广。展会将通过官网，官方微信、官方微博多措并举，切合行业特性加大展会在互联网上多渠道的网盟推送，持续推送、精准推送展会资讯；

2、“参观商一对一邀请计划”，面向数据库中120000余名专业客商，通过电话、传真、邮件等方式一对一循环邀请；

3、以强大的数据库资源和数十人的客户中心团队为依托，通过互联网+传统的创新招观方式，联合各级政府主管单位、行业组织、行业协会，豪华大巴集中组织经销商参观，并对展前预登记参观的经销商进行全程吃、住、行的人性化接待确保经销商到达率；

4、继续深耕各地市县乡镇经销商，由各地市县100余家签约经销商及配置专业推广专员，派发50万份参观邀请函，对市、县、镇级专业买家面对面邀巡回邀请及传递展会信息；

5、十大经销商粉丝群已圈养5000余名优质经销商，500家行业专业网站、30家全国性及省内平面、电台媒体、户外、楼宇广告对展会进行不间断的全国范围的线上+线下广泛覆盖宣传推广；

6、企划部组织展前新闻发布会及对各重点地市路演直接面对各地市酒水经销商集中区域进行宣传邀请；继续邀请全国牛商、牛人、大咖于展会现场举办高品质同期活动，提升展会内容号召力；
7、仁创会展深耕湖南15年有余，与湖南各大电台、报刊、行业协会、行业杂志建立了深入的合作关系，展前及展会期间将整合一切可用宣传渠道与资源对本次展会进行全方位密集宣传造势及专题报道，扩大展会在专业与大众领域的影响力。
日程安排        

报到布展：2015年12月1日-2日       开幕仪式：2015年12月3日9：00

展示交易：2015年12月3日-5日       撤展时间：2015年12月5日15：30

展区划分

A：国产白酒综合区； B：国际红酒区； C：高端饮料展区  D：综合食品展区；

展位规格及收费标准

	特装展位
	36平米起租，700/平米
	特装展位不包含设计搭建、卫生清洁、用电及其它必需品等（相关特装管理费、电费由参展单位自行负责）

	标准展位
	3*3=9㎡，5800元/会期
	配置：三面围板（双开口两面）、写真楣板一条（双开口两条）、5A220V电源插座一个、一桌两椅、照明灯光等

	豪华展位
	3*3=9㎡，7800元/会期
	配置：三面围板（双开口两面）、KT板楣板、一桌二椅/两只射灯/一个10A电源插座/平层板2块/高身玻璃柜2个/地毯

	总冠名及协办单位
	本届糖酒会设“总冠名”一家；协办单位二家。费用分别为18.8万元；12.8万元；9.8万元。诚邀有实力的企业与组委会联系，请致电0731-85714216咨询相关事宜，组委会备有详细回报办法以供索取查阅，我们将竭诚为您提供全方位品牌营销服务。


参展告知
　　1、展位安排原则：先申请、先交费、先安排，参展单位的展位费、广告费须在填好合同、参展申请表后3日内将参展费汇至组委会指定账户，并将汇款凭证传真组委会，以便核对，逾期没有及时收到展商参展费，组委会有权对展位进行调整或不再保留该企业展位。

2、参展单位及相关展品均符合组委会规定的参展范围及《中华人民共和国食品安全法》、《中华人民共和国产品质量法》、《中华人民共和国知识产权法》等国家法律法规要求及标准，无假冒伪劣产品及侵犯知识产权的行为，无危险品和其它有不安全因素的物品入场。企业营业执照、食品卫生许可证、全国工业产品生产许可证、食品流通许可证、酒类流通许可证、进口商品检验检疫证明等相关证件(复印件加盖公章)，须在签定展位合同时传真至组委会，并在参展期间将证照复印件摆放在显要位置。

　　3、参展单位不得随意转租或更换展位，否则组委会有权取消参展资格。并严格按照糖酒会规定的时间安排进行布展、展示、撤展等工作，不得提前撤展。

　　4、展期按照要求在开馆时准时到达展位，闭馆时保安人员及组委会人员清场到贵企业展位时方可离开。开展期间的展品及个人物品的安全保管工作自行负全责，所有贵重展品闭馆时自行带离保管。

　　5、服从组委会规定不再自身展台范围外进行任何宣传推广活动，接受相关音量的控制要求，不准使用大功率扩音设备，确保良好的交易环境。若违反组委会相关规定，参展企业无条件接受组委会及相关部门处理，并全部承担由此产  生的一切费用及相关法律责任。(展馆内禁止吸烟)

组委会联系方式
联系人:任盈盈 187-1109-7894

QQ:851782844

仁创会展集团长沙分公司：
长沙市马王堆中路东方芙蓉商务中心1栋1901—1903
合作媒体：糖烟酒周刊、新食品、快渠道、中国名酒招商网、中国佳酒招商网、中国糖酒招商网、中国酒品牌网、华夏酒网、中国酒水招商网、中国糖酒网、酒类营销、中国酿酒网、第一糖酒网、中国糖酒门户网、中国好酒招商网、火爆糖酒招商网、中原糖酒网、中国酒网、酒水视频招商网、中国品牌酒、酒水招商网、酒业招商网、中国酒商网、酒水招商在线、中国糖酒信息网、酒业新闻网、中国酒网、酒业英才网、中国酒水招商网、中国酒业网、世界酒网、中国酒水网门户、中国水酒网、糖酒食品网、华酒网、中国白酒网








